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Freizeit-, Fitness- und Sportcenter,
Hallen- und Freizeitbäder, aber auch
Gewerbeimmobilien, Bürogebäude,
Schulen und Shoppingmalls und
Hotels mit Health- und Wellnessoa-
sen – davon hat Pellikaan in
Deutschland rund 250 Projekte ab-
geschlossen. Insgesamt sind es in
Europa rund 1.000 solcher Objekte.
„Aufgrund unserer Erfahrung kön-

nen wir nicht nur unser Know-how
realisieren, sondern haben immer
auch den wirtschaftliche Erfolg un-
serer Kunden im Auge“, erklärt
Dipl.-Ing. Paul Gerrits. Er gehört zur
Pellikaan-Geschäftsführung und
kann auf beachtliche Leistungen in
den Niederlanden verweisen.

Vorbild Niederlande

In unserem Nachbarland betreibt
Pellikaan mit großem Erfolg sechs ei-
gene Sportclubs mit 35.000 Mitglie-
dern (das sind 2,5 Millionen Besu-
chern pro Jahr). Das 1947 in Tilburg
in den Niederlanden gegründete Un-
ternehmen kann aber darüber hin-
aus europaweite Erfolge vorzeigen:

„Wir sind in Europa führend in der
Erstellung von Sportstätten und
Schwimmbädern und gehobenen
Sport- und Fitnesscentern im Premi-
umsegment“, unterstreicht Paul
Gerrits. „Dabei wird oft auf die Fami-

Ausgezeichnete PPP-Projekte
An finanzschwache Kommunen hat man sich schon fast gewöhnt. Auf das Freizeitbad in der Stadt möchte man trotzdem nicht verzichten.
Langeweile muss dennoch nicht aufkommen, wenn die eigene Stadt pleite ist. Die Pellikaan Bau GmbH plant, baut und betreibt eigene Sport-
und Erlebniscenter unter den strengen Voraussetzungen der Wirtschaftlichkeit. Dieses Know-how wird als Win-Win-Situation für alle einge-
setzt: Das Unternehmen sorgt dafür, dass man mit Freizeit Geld verdienen kann – und Städte und Gemeinden können ein tolles Angebot bie-
ten, ohne sich finanziell zu ruinieren. Die Erfolgsformel heißt innovatives PPP.

„Aufgrund unserer Erfah-

rung können wir nicht

nur unser Know-how rea-

lisieren, sondern haben

immer auch den wirt-

schaftliche Erfolg unserer

Kunden im Auge“.
Der Tauchturm im Oktopus Leisure Center
in Siegburg ist ein einzigartiges Highlight

Ausgezeichnet mit dem Publikums
Award 2010/2011: Der Aqua Park
in Oberhausen

Dipl.-Ing. Paul Gerrits von der
Pellikaan-Geschäftsführung setzt

auf Public-Private-Partnership



9Wirtschaftsforum Anzeige Bauwesen

lie fokussiert und wir bieten profes-
sionelle Kinderbetreuung an.“ Auf
die sportbezogenen Bauprojekte hat
Pellikaan sich bereits seit den
1960er Jahren spezialisiert - obwohl
das Unternehmen auch Bürogebäu-
den, Schulen, Kindertagesstätten
und Hotels errichtet. Bereits diese
Projekte fanden reges Interesse. 20
Jahre nach der Gründung konnte
das Bauunternehmen nämlich
schon stark expandieren: 1967 wur-
de eine Niederlassung in Belgien
eröffnet, 1972 folgte Deutschland
und 1984 England.

Public-Private-Partnership

Das Prinzip bei Pellikaan ist einfach:
Das Unternehmen setzt auf Public-
Private-Partnership. Dabei kann Pel-
likaan sein umfassendes internatio-
nales Wissen einbringen. „Wir haben
zum Beispiel große Kenntnisse im
Bereich der Qualität von Materialien,
die von den Besuchern gern benutzt
werden“, führt Paul Gerrits an. Die-
se Materialien würden von Pellikaan
in ganz Europa von namhaften Her-
stellern zugekauft. Zudem verfügt
das Team ständig über externe Be-
rater, Architekten, Planer und Inge-
nieure, die auf einen schier unendli-
chen Pool von Fachwissen zugreifen
können. Das ist der Part von Pelli-
kaan. Der andere Part fällt dann fi-
nanzstarken Investoren zu, die den
lohnenden Betrieb einer solchen An-
lage übernehmen. Ganz offenbar hat
Pellikaan ein Händchen dafür, sich

dabei die richtigen Partner auszusu-
chen. Denn immerhin kann das Un-
ternehmen mit Auszeichnungen
glänzen, mit denen niemand ge-
rechnet hatte. Der Aqua Park in
Oberhausen, der sich selbst ‘Das 1.
Bergbau-Erlebnisbad der Welt’
nennt, zum Beispiel hat jetzt bei
parkscout.de den Publikums Award
2010/2011 erhalten. Das ist eine
Auszeichnung, auf die Pellikaan be-
sonders stolz sein kann, belegt sie
doch, dass die Konzepte der Firma
aufgehen. Das 2010 eröffnete Frei-
zeitbad im Revier nimmt in kluger
Weise Elemente aus den Lebenswel-
ten der Kumpel auf. So mutet die
Wasserrutsche zum Beispiel wie ein
Schacht im Bergwerk an. Gleichzei-
tig bietet der Aqua Park immer wie-
der Events wie das ‘Kumpel-Rut-
schen’ oder Beach-Partys an und
folgt damit einem jungen Trend der
Freizeitgestaltung.

Familienunternehmen
mit Sinn fürs Ganze

Die Krise habe gerade in Deutsch-
land gezeigt, so Paul Gerrits, dass
das Unternehmen Pellikaan in der
Lage sei, optimale Voraussetzungen
zu schaffen, von denen alle beteilig-
ten Partner profitierten. Es sind die
Public-Private-Partnership-Projekte,
die dem holländischen Familienun-
ternehmen jetzt zusätzliche Aner-
kennung einbringen. So ist das PPP-
Projekt für die Stadt Winterberg
beispielsweise im Mai 2011 mit dem

Innovationspreis PPP 2011 belohnt
worden. Winterberg im Hochsauer-
land realisiert zusammen mit dem
Unternehmen sab AG aus Frie-
drichshafen und Pellikaan das Over-
sum Vital Resort Winterberg. Selbst
NRW-Ministerpräsidentin Hannelore
Kraft zeigte sich im Januar 2011 be-
geistert von der öffentlich-privaten
Zusammenarbeit, die der Bundes-

verband PPP in Zusammenarbeit
mit dem Bundesfinanzministerium
jetzt ausgezeichnet hat. Wenn alles
gut geht, will Pellikaan das imposan-
te Projekt 2012 übergeben.

Kundenbedürfnisse
haben Vorrang

„Wir richten uns grundsätzlich nach
den Kundenbedürfnissen“, erklärt
Paul Gerrits. Dabei wolle Pellikaan
aber auch in Zukunft neue Trends
erkennen und kommunale Synergie-
Effekte schaffen und nutzen. Bislang
hat sich diese Unternehmensstrate-
gie außerordentlich bewährt. Pelli-
kaan hat heute 250 Mitarbeiter, von

„Bei 250 realisierten

Objekten in Deutschland

haben wir ein hervor-

ragendes Image.“
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denen in Deutschland rund 30 be-
schäftigt sind. Allein in Deutschland
schreibt das Unternehmen einen
Umsatz von 40 Millionen EUR, in
der Gruppe sind es insgesamt 150
Millionen EUR. Paul Gerrits sieht das
noch lange nicht als Ende der Ent-
wicklung. Denn: „Bei 250 realisier-
ten Objekten in Deutschland haben
wir ein hervorragendes Image.“

Die Pellikaan Health & Raquetclubs betreibt
das Unternehmen in mehreren Städten in
den Niederlanden

Preisgekröntes PPP-Projekt: das Oversum
Vital Resort Winterberg. 2012 soll es der

Öffentlichkeit übergeben werden


